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Aufsticg

Verkaufen will
gelernt sein:
Fachkaufleute fiir
Vertrieb (IHK)
haben jetzt die
Gelegenheit zur
Aufstiegsfortbildung.

ffektiv arbeitende Mitar-
Ebeiter im Vertrieb zeich-

nen sich dadurch aus,
dass sie gut informiert, ver-
trauenswiirdig und sympa-
thisch sind. Und dadurch,
dass sie gut zuhoren kénnen.
Zudem miissen sie Kundenbe-
diirfnisse erkennen, maRge-
schneiderte Angebote entwer-
fenund Multimedia-Prisenta-
tionen entwickeln kénnen. Si-
tuative Kompetenz in allen
diesen Bereichen ist bei jedem
Kunden immer

mit die Existenz des Unterneh-
mens sichern. Thr personli-
cher Erfolg spiegelt den Erfolg
des Unternehmens.

‘Um immer .besser zu wer-
den, sind vielschichtige
Kenntnisse und Fertigkeiten
zu erwerben und in die Praxis
umzusetzen. Die eigenstandi-
ge und verantwortliche Wahr-
nehmung von Vertriebsaufga-
ben erfordert methodisches
Arbeiten, betriebswirtschaftli-
ches Denken in Kosten- und
Nutzen-Relationen, die Fihig-
keit zur Entwicklung von indi-
viduellen Vertriebskonzepten
sowie eine effektive und effi-
ziente Gestaltung von Kun-
denkontakten.

Das  Ausbildungsangebot
zum Fachkaufmann fiir Ver-
trieb (IHK), das die Unter-
nehmensberatung Schmitz &
Weingartz gemeinsam mit der
IHK zu Diisseldorf entwickelt
hat, schafft die idealen Vo-
raussetzungen, um genau die-
sen Anforderungen, die sich

Mitarbeiter im

wieder neu ge- 0 s Vertrieb in Zu-
fragt. Heute wei ein kunft stellen °
Es hat eine Unternehmen was esan werden, ge-
Zeit gegeben, .3 recht zu wer-
da wurde be- PEI'SOI'IEn hat, d]e n den. Insge. !
hauptet, dass samt  sechs
die Fihigkeit zu Kundenkontakt stehen. Themengebie-
wverkaufen“ in te, zu denen
die Wiege gelegt sei. Eigentlich  Vertriebsmanagement, Ver-

kénne es jeder, aber durchset-
zen werde sich nur das groRe
Talent.

Diese Sichtweise hat zu ei-
ner Vernachlissigung der Aus-
und Weiterbildung fiir den
Vertrieb gefiihrt. Heute weiR
ein Unternehmen zu schit-

- zen, was es an den Personen

hat, die im Kundenkontakt
stehen,

Denn sie sind diejenigen,
die Umsatz schaffen und so-

handlung und Kommunikati-
on zihlen, sind priifungsrele-
vant, Diese Weiterbildung ver-
steht sich als ,Educaring”. Es
wird grofRe Sorgfalt auf das in-
dividuelle Hochleistungsler-
nen in Verbindung mit einem
hohen Praxisbezug gelegt.

Weitere Informationen sind
unter der  Rufnummer
02151/62334-12 oder unter
info@schmitz-weingartz.de
erhiltlich.



